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MARIA EUZEBIA DE
SOUZA



PROPOSTA TECNICA 7
Ilmo. Sr.

Agente de Contratagio

Prefeitura Munictpal de Balsas

Balsas/MA

Concorréncia Pablica Presencial N° 03/2024.

Prezados Senliores,

OBJETO: Concessdo de Uso de Espago Fisico Piblico destinado & fins comerciais no
ramo de Restaurante, Bares, Lanchonetes, Comercializagiio de Produtos e Prestagfo de
Servigos, observados os principios e preceitos legais pertinentes as licitagGes,
especialmente os da Lei Federal n® 14,133/2021, da Lei Federal n° 8087/05 e da Lei

Municipal Complementar n° 047 de 20 de agosto de 2021, bem como, as condigSes e
especifica¢des contidas no edital e seus anexos, no que for pertinente.

Pela presente, submetemos 4 apreciagio de Vossas Senhorias, a nossa proposta relativaa
licitacio em epigrafe, assumindo inteira responsabilidade por quaisquer etros ou
omissdes que venham a ser verificados na preparagiio da mesma e declaramos ainda que,
temos pleno conhecimento das condigSes em que se desenvolverio os trabalhos e
concordamos com a totalidade das instrugbes e critérios de qualificagéio definidos no
edital.

1. Proponente:

\g
W
Razdo Social: MARIA EUSEBIA DE SOUZA 65630432320 §
CNPJ: 45.636.448/0001-34

Enderego: Rua maranhao, 404, bairro Trezidela, Balsas/MA, CEP 65.800-000

2. Representante legal que assinard o Contrato:

Nome: Maria Eusebia de Souza

Cédula de identidade/orgdo emissor: 044173592012-9 SSP/MA
CPF: 656.304.323-20

Cargo/Fungdio: Proprietaria

3. Prazo de validade da proposta: 60 (sessenta dias)

A PROPONENTE devera apresentar;




A proposta técnica e os documentos que a acompanharem deverdo ser apresentados em
original, digitados apenas no anverso, sem rasuras, ressalvas ou entrelinhas, rubricados,
datados ¢ assinados pelo representante legal da licitante, ou por sen mandatario, sendo
necessaria, nessa Gltima hipdtese, a juntada da procuragfio que contemple expressamente
este poder, podendo, ainda, serem apresentados em cdpias autenticadas ou copia simples
acompanhada do original, para que possa ser autenticados.

A Proposta Técnica devera atender as condigbes prescritas no Edital e seus anexos,
inclusive no tocante aos aspectos formais.

A Proposta Técnica passard a integrar o Contrato de Concessdo, estando sujeita a
verificagfio de sua efetivagio para fins de cumprimento das condigbes estabelecidas.

A Proposia Técnica devera ser apresentada sob a forma de reiatério detaihado,
complementado por documentos, declaragles e compromissos exigidos no Edital,
devendo conter:
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MERCADQO PUBLICO MUNICIPAL DE BALSAS

1. DADOS DO EMPREENDIMENTO

Nome da sua empresa: MARIA EUSEBIA DE SOUZA 65630432320
CNPJ: 45.636.448/0001-34

Setor de atuagio: Restaurante/Lanchonete

Porte: Microempreendedor individual (MEI)

Enderego: Rua maranhao, 404, bairro Trezidela, Balsas/'MA, CEP 65.800-000

( %) Sim (X) Ndo

1.2 Vocé é beneficiario de alguma concessdo pablica no municipio de Balsas?

( ) Sim (X )Nzo })/

2. FORMA JURIDICA - Existem vdrias formas juridicas para uma empresa, cada uma
com obrigagdes e direitos diferentes e vocé deve indicar em qual delas estd enquadrada
sua empresa:

(X)) Microempreendedor individual: pessoa que trabalha por conta prépria e se regulariza

como pessoa juridica. m@' % [@




( ) Empresario individual: pessoa fisica que presta servigos ou comercializa produtos ¢
responde com seu patrimdnio pessoal.

( ) Sociedade Limitada Unipessoal: representada por uma pessoa, na qual a empresa
responde apenas por seu préprio patriménio.

( ) Sociedade limitada: composta de, pelo menos, dois socios.

3. ENQUADRAMENTO TRIBUTARIO - Sua empresa se enquadra no Simples
Nacional?
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3.1 Quais os tributos que deverdo ser pagos, de acordo com seu enquadramento? Caso
ndo seja optante pelo Simples, indique quais impostos vocé tera que recolher, como IRPJ
(Imposto de Renda para Pessoa Juridica), ISS (Imposto sobre Servigos) ¢ IPI (Imposto

sobre Pradutos Industrializados)

Y

forma ampla e detalhada, nesta segéio, sua experiéncia na 4rea profissional em que atua,
tais como periodo de atuagfo na atividade/ramo, locais 0s quais ja trabalhou ou prestou
servigo, etc., que podera assim ser demonstrada mediante apresentag@o de documentagéo
probatéria, certiddes, arquivos de midia (fotografias, relatdrios, atestados, ete.), enfim,
qualquer documento ou evidéncia que demonstre a experiéncia anterior da licitante na
atividade/ramo de atuagéo.

Tenho dedicado muitos anos ao ramo de lanches e alimentacio,
consolidando-me como especialista na preparacio de bolos, doces, almogos ¢ iantares.
Minha jorada profissional comegou hi [X anos], durante os quais adquiri uma sélida

4. EXPERIENCIA NA ATIVIDADE COMERCIAL EM QUE ATUA - Relacione de é
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setor alimenticio.

Histoérico Profissional: ﬁf/
Iniciei minha carreira em 2010 como cozinheira, trabalhando em

estabelecimenios conhecidos no municipio de Baisas/ViA. L4, desenvoivi habilidades
essenciais na preparaciio artesanal de bolos e doces, ganhando reconhecimento pela
qualidade ¢ criatividade dos produtos oferecidos. Desde entfo, abri meu proprio negdeio, m(&&{ -
onde adquiri habilidades de supervisio de produgfo. garantindo altos padrfes de

qualidade e satisfacfio do cliente. / mﬁ
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Posteriormente, expandi minha atuacdo para incluir o segmento de almogos e
jantares. pude diversificar minha experiéncia ao criar menus sazonais ¢ adaptar receitas
tradicionais a novos paladares ¢ exigéneias nutricionais. Este periodo foi crucial para
minha formacfio como chef e empreendedor, aprendendo nfio apenas a cozinhar, mas
também a gerenciar equipes. controlar estoques e otimizar processos operacionais.

Presenca em Aplicativos de Entregas:

Reconhecendo a importincia da modernizagio e da expansdio do alcance,
minha empresa esta presente em varias plataformas de entrega online, Esta iniciativa néo
s6_aumentou nossa visibilidade, mas também fortaleceu nosso relacionamento com o0s
clientes, proporcionando conveniéncia e confiabilidade em cada pedido realizado atraveés
desses canais,
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O que vocé estd buscando?

1-PIPOCAS GOURMET

.
5 Itens B E
| 2-MILKSHAKES
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4 ltens
3-CROISSANTS '
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4-CAPPUCCINO
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Documentacio e Evidéncias:

Para comprovar minha experiéncia e capacidade téenica, aprésento anexos
contendo documentaciio probatoria, como:

Foiografias deiaihadas dos produios que preparel ao iongo dos anos,
demonstrando mmha habilidade na arte da confeltana ena anresentacao de nratos

Minha trajetdria € marcada por um compromisso continuo com a exceléncia
¢ a inovacio no setor de lanches e alimentacfio. Estou totalmente preparado para fornecer
todos os documentos necessarios e detalhes adicionais que possam ser solicitados para
demonstrar minha profunda expertise e sucesso neste ramo.
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negocio. Dinheiro, equipamentos, insumos ¢ ferramentas devem constar nesse campo

consumidor. Incluir ferramentas que possam colaborar com as vendas, como telefone,
redes sociais ¢ e-mail, por exemplo,
Formas de comercializagfo e distribuig&o:

Para garantir que meus produtos cheguem de maneira eficiente e eficaz aos
consumidores, utilizo uma variedade de ferramentas que sdo fundamentais para a minha

estratégia de comercializacio, Estas incluem:

Redes Sociais: Instagram e WhatsApp
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6. ESTRUTURA DE COMERCIALIZACAO - A estrutura de comercializagiio diz
respeito aos aparatos necessarios para que o seu produto ou servigo chegue até o
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Instagram: Utilizo o Instagram como uma plataforma chave para promover meus
produtos. Através de posts repgulares, stories ¢ IGTV. compartilho fotos atrativas dos

bolos, doces. almocos e jantares que preparo. Além disso, utilizo o Instagram Shopping

para facilitar a compra direta dos meus produtos através da plataforma.

rd
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WhatsApp: Utilizo o WhatsApp nfio apenas para comunicagfo direta com clientes, mas §
também como um canal de vendas. Mantenho listas de transmissdo para enviar novidades,
promocdes e atualizacOes sobre meus produtos. Também ofereco a opcio de pedidos

através do WhatsApp. proporcionando conveniéncia aos clientes.
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Carties de Visita

Os cartes de visita sdo uma ferramenta fisica importante que distribuo em eventos. feiras

cais e para clientes existentes. Eles contém informacoes essenciais sobre meus servicos
incluindo meu contato no WhatsApp e Instagram, facilitando a conex@o € o engajamento
com potenciais clientes,
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Qutras Estratégias de Comercializac¢fio
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. www websiteaddress

Email Marketing: Utilizo o email marketing para enviar newsletters periodicas com

informacdes sobre novos produtos. receitas especiais, promoc¢des sazonais € atualizacdes

sobre meu negdcio.

rarcerias

Esiabelecl parcenas  esiraiégicas  com  cafeienas,

corporativos ¢ espacos de eventos locais para expor meus produtos e aumentar a

visibilidade da marca.

esCrionos
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Entrega Online; Ofereco servigos de entrega através de aplicativos especializados e
também fago entregas diretamente aos clientes, garantindo conveniéncia & um servigo

personalizado.

Estas ferramentas ndo apenas facilitam o acesso dos consumidores aos meus
produtos. mas também fortalecem minha presenca digital e local, contribuindo para o
crescimento continuo do meu negdeio no setor de alimentos ¢ bebidas.

7. UTILIZACAO DO ESPACO - Faga um descritivo de como pretende ocupar o espago
destinado ao seu negdcio informando como serd a decoragdo, disposigdo de mdveis ¢
maquinas, mesas, cadeiras e circulagéio de clientes.

A estrutura fisica do nosso estabelecimento sera cuidadosamente planejada para
proporcionar uma experiéncia acolhedora e funcional aos nossos clientes. Abaixo.
detalhamos como pretendemos ocupar o espaco destinado ao nosso negdcio:

Necoracido e Fachada: )
A fachada sera projetada com um design moderno e convidativo, utilizando materiais

contemporineos e elementos visuais que reflitam a identidade da nossa marca.
Implementaremos banners e iluminacfio estratégica para atrair a atencfio dos transeuntes
€ criar uma presen¢a marcante na rua.
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Interior e Disposiciio de Méveis:

A disposiciio dos mdveis serd pensada para maximizar o espaco sem comprometer o
conforto e a funcionalidade. Utilizaremos méveis que combinem estilo e conforto,
proporcionando um ambiente acolhedor para nossos clientes.

Miquinas e Equipamentos:
Na area de produgfo. como a cozinha, investiremos em eguipamentos modernos e

eficientes que permitam wm processo de preparo de alimentos seguro e eficaz. Isso inclui
fogdes industriais, fornos, freezers e outras maquinas essenciais para garantir a qualidade
dos nossos produtos. A cozinha serd organizada de forma a facilitar o fluxo de trabalho
da equipe, com Areas especificas para preparacio, coccio ¢ montagem de pratos.
Priorizaremos a higiene e a seguranca alimentar em todos 0s aspectos do nosso processo

operacional.

A grea de atendimento ao cliente sera projetada para oferecer conforto ¢
conveniéncia. Contemplaremos um balcio de atendimento bem estruturado, com espaco
para exibir nossos produtos e interagir diretamente com os clientes de maneira eficiente
¢ amigavel. Serfio disponibilizadas banquetas confortiveis junto ao baledo, para que
o8 clientes possam descansar confortavelmente enquanto aguardam suas refeicoes

ou aguardam atendimento,
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porta. Estamos comprometidos em garantir que cada detalhe da utilizacio do espaco seja
plancjado com cuidado para refletir a qualidade e o profissionalismo gue nossa marca

Iepresenta.

L . . . )
Nosso objetivo € criar umn ambiente que ndo apenas atenda as necessidades operacionais
do negdeio. mas também encante nossos clientes desde o momento em que entram pela

8. NECESSIDADE DE PESSOAL

Atendimento ) Atendeme Comumcatlvo/ Edudo o S1m

Cozintha Cozinheiro Higiene / Agilidade 01 Sim

Contabilize, também, o valor de cada um.

“Chapa de Hambérguer |  R$120000 | 0 " RS 1.200,00
Fogio Industrial R$ 1.650,00 01 R$ 1.650,00

. 9. INVESTIMENTOS - Relacione, detalhadamente, nesta segio, todo o investimento
em maquinario, ferramentas, moveis e outros gastos fixos que vocé terd com a operaggo.
A




F Teezer

R$ 2.800, 00

RS 2. 800,00

Cervejeira

R$ 3.700,00

R$ 7.400,00

Microondas

RS 450,00

R$ 900,00

10. ESTIMATIVA DO FATURAMENTO MENSAL - multiplique o valor de venda

dos seus produtos pela quantidade que serd produzida em um més.

Doces

'R$ 1.000,00

Bolaos

RS 15,00

RS 1.800,00

Refrigerante Lata

R$ 5,00

RS 950,00

Sucos

R$ 5,00

RS 500,00
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11. CARACTERISTICAS DO PRODUTO/SERVICO - Indique na tabela abaixo se
seu produto ou servigo possui alguma das caracteristicas listadas.

11.1. Indique aqui pontos que vocé julga serem importantes para qualificar e diferenciar
seu negocio, como um produto ou item que garanta exclusividade, servigo ou produto
diferenciado como aqueles que tem interesse de pablico especial, como turistas.

Nosso negocio se destaca por diversos aspectos que sio fundamentais para
atrair e cativar um piblico especializado. incluindo turistas. Aqui estiio os principais
pontos que contribuem para essa diferenciacio:

Culiniria Tipica Nordestina:

Nossa oferta se concentra em pratos tipicos da rica culindria nordestina, conhecida por
suas receitas tradicionais e sabores auténticos. Cada prato é preparado com ingredientes
frescos e auténticos, preservando as técnicas culindrias passadas de geracio em geracio.




Produtos da Agricultura Familiar:

Valotizamos ¢ utilizamos produtos diretamente da agricultura familiar local. Essa escolha
nfio apenas promove a sustentabilidade e o apoio a economia regional, mas também

garante a qualidade e a frescura dos ingredientes que incorporamos em nossos pratos.

Exclusividade e Autenticidade:

Nosso menu oferece uma experiéncia gastronémica tinica, focada em pratos gue sdo
exclusivos da regifio nordestina do Brasil. Isso nfo apenas atrai turistas em busca de novas

experiéneias culindrias, mas também estabelece nossa marca ¢omo um_ destino
gastrondmico auiéntico.

Alocacio Estratégica para Turistas:

Estamos localizados em uma area estratégica frequentada por turistas, facilitando o acesso
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amblentacao e decoracio refletem a cultura nordestina, proporcionando_uma imersdo
completa na experiéncia. Estamos em um_ponto_estratégico, hd poucos metros do
cartiio postal da cidade: o Rio Balsas/MA, através do qual montamos nosso cardapio g},

pensando em atender os turistas que frequentam o local,







Compromisso com a Hospitalidade e 0 Atendimento:

acolhedora e memoravel a cada visitante. Nossa equipe é treinada para oferecer nfo
apenas pratos deliciosos, mas também um servico de alta qualidade que complementa a
experi€ncia gasirondmica.

Valorizamos o atendimento ao cliente e buscamos proporcionar uma experiéncia g

Estes pontos destacam ndo apenas a singularidade dos nossos pratos e produtos, mas

também o nosso compromisso em oferecer uma experiéneia auténtica e diferenciada aos
clientes, especialmente aqueles que buscam explorar € desfrutar da cultura e
. gastronomia nordestina durante suas viagens,

Por ser a expressdo da verdade;
Atenciosamente;
Balsas/MA, 25 de junho de 2024.
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MARIA EUSEBIA DE SOUZA 65630432320
CNPJ n® 45.636.448/0001- 34

Afnrin Tuoalhia Aa Canmn fnavenmreiotonin
dYALH AL AsMiDWLI A \-l\-l YL \ | UPIIVH.H luj

CPF n° 656.304.323-20

&Q}@

Dﬁlm asday

r%







Ilmo. Sr.

Agente de Contratagio

Prefeitura Municipal de Balsas

Balsas/MA

Concorréncia Publica Presencial N° 03/2024.

Prezados Senhores,

A pessoa juridica MARIA EUSEBIA DE SOUZA 65630432320, inscrita sob o CNPJ
de n° 45.636.448/0001-34, sediada na Rua maranhao, 404, bairro Trezidela, por
intermédio de seu representante legal o(a) Sr(a) Maria Eusebia de Souza (proprietaria),
inscrito(a) sob o CPF de n 656.304.323-20, ponador(a) do RG de n° 044173592012-9,

TTOW AT A T Lorad e N Mavaal ncamn A Daloansa M
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( X ) ndo possui ou nfo pretende possuir licenga ou concessfio para ocupagio de outro
prédio publico;

(
publ

Y nagsun m
) hossuo on
1CO,

Sabendo que, caso venha a ser proclamado vencedor do certame licitatorio no qual estou
participando, por ocasifio da assinatura do contrato de concessdo serei obrigado 4
comprovar essa condigéo.

Tenho ciéncia de que, no conseguindo apresentar comprovaglo aceita pelo agente de
contratagio, bem como mediante comprovagdes falsas, estarei sujeito perder a concessio
outorgada.

Tor ser a expressdo da verdade;
Atenciosamente;
Balsas/MA, 25 de junho de 2024.

Wonce Brindie

Adeic
MARIA EUSEBIA DE SOUZA 65630432320 )
CNPJ n° 45.636.448/0001-34

Maria Eusebia de Souza (proprictaria)
CPF n° 656.304.323-20




