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[lmo. Sr.
Agente de Contratagio
Prefeitura Municipal de Balsas
Balsas’MA

Concorréncia Pablica Presencial N° 03/2024.
Prezados Senhores,

OBJETO: Concessdo de Uso de Espago Fisico Piblico destinado 4 fins comerciais no
ramo de Restaurante, Bares, Lanchonetes, Comercializagio de Produtos e Prestagéio de

. Servigos, observados os principios e preceitos legais pertinentes as licitagles,
especiaimente os da Lei Federal n® 14.133/2021, da Lei Federal n° 8987/95 e da Lei
Municipal Complementar n° 047 de 20 de agosto de 2021, bem como, as condigdes ¢
especificagdes contidas no edital e seus anexos, no que for pertinente.

Pela presente, submetemos & apreciagio de Vossas Senhorias, a nossa proposta relativa a
licitagdo em epigrafe, assumindo inteira responsabilidade por quaisquer erros ou
omissdes que venham a ser verificados na preparagéio da mesina e declaramos ainda que,
temos pleno conhecimento das condi¢Ses em que se desenvolverdo os trabalhos e
concordamos com a totalidade das instrugdes ¢ critérios de qualificagdo definidos no

edital.
1. Proponente
Razdo Social: 55.381.135 LAECIO RODRIGUES DE SOUSA \\
CNPJ: 55.381.135/0001-36
.~ Endereco: Avenida contorno, 849, bairre Nova Trizidela, Balsas/MA, CEP 65.800-000
2. Representante legal que assinard o Contrato:
Nome: Laecio Rodrigues de Sousa (proprietario)
Cédula de identidade/6rgfio emissor: 014641182000-2 SSP/MA

CPF: 299.777.033-53
Cargo/Fungio: Proprietario

3. Prazo de validade da proposta: 60 (sessenta dias) \f ¢
A PROPONENTE dever4 apresentar: 77 é

A proposta técnica e os documentos que a acompanharem deverdo ser apresentados em \(
original, digitados apenas no anverso, sem tasuras, ressalvas ou entrelinhas ruhncadm
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datados e assinados pelo representante legal da licitante, ou por seu mandatario, sendo
necessaria, nessa (ltima hipétese, a juntada da procuragio que contemple expressamente
este poder, podendo, ainda, serem apresentados em copias autenticadas ou copia simples
acompanhada do original, para que possa ser autenticados.

A Proposta Técnica devera atender as condiges prescritas no Edital ¢ seus anexos,

g, T . tn mmn oasmantean fnemanio
INCIUSIVC 10 WOTCaNC aids asplliis rofinais,

A Proposta Técnica passara a integrar o Contrato de Concessdo, estando sujeita a
verificagio de sua efetivagdo para fins de cumprimento das condigdes estabelecidas.

A Pronosta Técnica deverd ser apresentada sob a forma de relatdrio detathado,

complementado por documentos, declaragdes e compromissos exigidos no Edital,
devendo conter;

PROPOSTA TECNICA DE SERVICOS
MERCADO PUBLICO MUNICIPAL DE BALSAS

1. DADGS DO EMPREENDIMENTO

Nome da sua empresa: 55.381.135 LAECIO RODRIGUES DE SOUSA

CNPJ n® 55.381.135/0001-36

Setor de atuacéio: Comercio Geral

Porte: Microempreendedor individual (MEI)

Enderego: Avenida contorno, 849, bairro Nova Trizidela, Balsas/MA, CEP 65.800-000

( )Sim ( X ) Néo

1.2 Vocé € beneficidrio de alguma concessfo publica no municipio de Balsas?

( )Sim(X)Nio

2. FORMA JURIDICA - Existem varias formas juridicas para uma empresa, cada uma
com obrigac¢les ¢ direitos diferentes e vocé deve indicar em qual delas estd enquadrada

sua empresa:

( X ) Microempreendedor individual: pessoa que trabalha por conta prépria e se
regulariza como pessoa juridica.

( ) Empresério individual: pessoa fisica que presta servigos ou comercializa predutos e o

responde com seu patriménio pessoai. [{
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( ) Sociedade Limitada Unipessoal: representada por uma pessoa, na qual a empresa
responde apenas por seu proprio patriménio.

() Sociedade limitada: composta de, pelo menos, dois socios.

3. ENQUADRAMENTO TRIBUTARIO - Sua empresa s¢ enquadra no Simples
Nacionai?

(X )Sim( )Nio

3.1 Quais os tributos que deverdo ser pagos, de acordo com seu enquadramento? Caso

amlm s e b amdin smnln Qicananlonn S dicasm mermin tesmsmnndac con ol baeh mvrn eaneallase anca~ THONT
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(Imposto de Renda para Pessoa Juridica), ISS (Imposta sobre Servigos) e IPI (Imposto
sobre Produtos Industrializados).

4. EXPERIENCIA NA ATIVIDADE COMERCIAL EM QUE ATUA - Relacione de
forma ampla e detalhada, nesta segfio, sua experiéncia na 4rea profissional em que atua,
tais como periodo de atuagdo na atividade/ramo, locais os quais ja trabalhou ou prestou
servigo, etc., que podera assim ser demonstrada mediante apresentagéo de documentagéo
probatdria, certidfes, arquivos de midia (fotografias, relatérios, atestados, etc.), enfim,
qualquer documento ou evidéncia que demonstre a experiéneia anterior da licitante na
atividade/ramo de atuagéo.

Minha trajetoria profissional na area de vendas de variedades como autbnomo
¢ marcada por uma sélida experiéncia e compromisso com a exceléncia no atendim
ao cliente. A seguir. detalho os principais aspectos da minha experiéncia: A

Periodo de Atuaciio e Desenvolvimento Profissional:

Atuo no ramo de vendas de variedades como auténomo hi [nlimero de anos]
anos. Durante esse periodo. desenvolvi habilidades essenciais em gestio de estoque,
negociacio com fornecedores, e principalmente, no atendimento personalizado ao cliente.

Locais e Clientela Atendida:

Durante minha carreira, tive a oportunidade de trabalhar em diversos locais,
atendendo uma ampla gama de clientes. Isso inclui desde feiras livres e mercados locais
até eventos comunitarios ¢ vendas porta a porta. Cada experiéncia contribuiu para meu

desenvolvimento profissional e para a construcio de um network sélido na comunidade.
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Documentaciio e Evidéncias:
Posso fornecer documentaciio probatdria que atesta minha experiéncia na

atividade. como:
Fotografias das feiras e eventos onde participei.
Relatérios de vendas e histdrico de clientes.
Atestados de bons antecedentes comerciais.

b €2 A nan welont el A A
Ccrtificados dc o I:Z"" uyluagau Citi treinamcntos ol Cur: 1aC10NAa05 a aica

de vendas e atendimento ao cliente.

Abordagem de Vendas e Estratégias Utilizadas:

Ao longo dos anos. desenvolvi estratégias eficazes para atrair clientes ¢
aumentar as vendas. Isso inclui o uso de técnicas de merchandising visual, promogles
sazonais, € um atendimento personaiizado que visa superar as expeciativas dos ciientes
em termos de qualidade e variedade dos produtos oferecidos.

. Minha experiéncia como autdnomo na venda de variedades nfo apenas
demonstra minha capacidade de adaptacéio e resiliéncia no mercado, mas também meu
comprometimento em oferecer produtos de qualidade e um servico excepcional Estou

mArmemfiomdn Ao vave smadsaden laocoas ~Lin a1 Linthotmn Adn prvanooe
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solida para contribuir gosmvamente com o projeto em questdo.

5. CAPITAL SOCIAL - Neste item vocé deve incluir todos os destinados ao seu
negdcio. Dinheiro, equipamentos, insumos ¢ ferramentas devem constar nesse campo

- RECURSQ- -7+ ‘ VALOR
Capital Social R$ 40,000,00

6. ESTRUTURA DE COMERCIALIZACAO - A estrutura de comercializa¢io diz

respeito aos aparatos necessarios para que o seu produto ou servigo chegue até o

consumidor. Incluir ferramentas que possam colaborar com as vendas, como telefone,
. redes sociais € e-mail, por exemplo.

Formas de comercializagfio e distribuigo:

A estrutura de comercializaclio da minha empresa esta estrategicamente
planejada para garantir que nossos produtos ndo apenas alcancem, mas também
conquistem os consumidores de maneira eficaz ¢ dindmica. Utilizamos uma variedade de
ferramentas modernas e eficientes que colaboram significativamente com nossas vendas
¢ relacionamenio com o cliente.

1. Presenca Digital:
Investimos em uma forte presenca online para alcancar um publico mais amplo e
diversificado. Utilizamos redes sociais como Facebook, Instagram e Twitter para divulgar

amdonsy sdan VNPT | P T Tl el e
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informados sobre novidades, promogées e eventos especiais. Além disso, manteznixs um
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site responsivo e intuitivo. proporcionando aos clientes uma experiéncia de compra online
simples e segura.

N

IMAGE NOT INCLUDED

2. Comunicacio Eficiente:
Nosso sistema de comunicacdio inclui um niunero de telefone {WhatsApp) dedicado para
atendimento ao cliente. facilitando o contato direto e imediato. Utilizamos também o e-

mail como canal de comunica¢8o oficial, garantindo uma resposta rapida as consultas e
solicitacdes dos clientes.
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3. Marketing Direcionado: ,
Implementamos estratégias de marketing digital direcionadas, como campanhas de e-mail
marketing segmentadas e anuncios pagos nas redes sociais, para aumentar a visibilidade

fremtan A dntoenno rssman alacedosneos oealidsan moen e e o
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o desempenho das nossas campanhas e ajustar nossa estratégia conforme necessario.

4. Logistica Eficiente:

Nosso sistema logistico é projetado para assegurar a entrega ripida e sepura dos nossos

produtos aos clientes. Mantemos parcerias estratégicas com servicos de entrega

confiaveis para garaniir que os pedidos sejam entregues no prazo e em perieitas
‘ condicdes.

5. Feedback Continuo:

Valorizamos o feedback dos nossos clientes e implementamos um sistema robusto para
coletar e analisar comentarios. Isso nos permite identificar dreas de melhoria e ajustar
nossos processos para garantir a satisfaclio do cliente em todos 0s momentos,

‘-'Jhonyl.awrence .
| CEOSPARKLYTE S . ~

: . anmmw!ndo!qr s .\Mcn
b I
g |
)
g

Em resumo, nossa estrutura de comercializacfio nfio se limita apenas a
alcancar os consumidores, mas também se concentra em criar uma experiéncia de compra
positiva e memoravel. Estamos comprometidos em utilizar tecnologias e estratégias @
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inovadoras para fortalecer nossa posi¢io no mercado e_continuar proporcionando valor
a0s nossos clientes.

7. UTILIZACAO DO ESPACO - Faga um descritivo de como pretende ocupar o espago
destinado ao seu negécio informando como sera a decoragfio, disposi¢iio de moveis e
maquinas, mesas, cadeiras e circulagiio de clientes.

Para o box destinado 4 minha lanchonete no mercado piiblico, com uma area.
planejo uma disposicio estratégica que otimize o espaco disponivel, proporcionando um
ambiente acolhedor e funcional para os clientes.

i. Decoracio e Ambienie: A decoraglio sera pensada para criar uma aimosfera
convidativa ¢ agradavel. Pretendo utilizar cores vibrantes e elementos que remetam ao
. tema de lanchonete tradicional, como quadros decorativos com imagens de alimentos e
iluminacfo adequada para destacar o espaco € os produtos oferecidos.

e e e o vt ot = o et s b e e e 1
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2. Disposicio de Méveis e Equipamentos: Os mdveis e equipamentos serfio distribuidos
de forma eficiente para otimizar o fluxo de trabalho e receber os clientes. Planejo
posicionar o balcio de atendimento em uma area frontal, facilitando o acesso e a intera¢io
com os clientes. Prateleiras serdo utilizadas para armazenamento e exposicio de produtos
adicionais, garantindo uma apresentacfio visual atraente.

3. Area de Vendas: A drea serd estrategicamente posicionada para facilitar o fluxo
operacional, com espaco adeguado.
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4. Adaptabilidade e Flexibilidade: Considerando a dindmica do mercado e as variacGes |
sazonais, a disposicio dos moveis e equipamentos serd flexivel e adaptavel. Isso nos
permitird ajustar conforme necessario para atender melhor ds necessidades dos clientes e

otimizar a operacdo da lanchonete.

ambiente convidativo, funcional ¢ eficiente, garantindo uma experiéncia agradavel tanto
para os clientes quanto para os colaboradores. Estou comprometido em utilizar cada
metro guadrado de forma inteligente e estratégica para maximizar o potencial do
negocio, Q

Em suma minha ahordacem para acunar o espaca no mercada oiblico visa criar um

N

8. NECESSIDADE DE PESSOAL
CarGo | QUALIFICACOES | NUMERO DE | CAPACITACAO
st ey ) 8T -  NECESSARIAS. - || FUNCIONARIOS | (SIM OU-NAO)
Atendimento Atendente Comunicativo / Educado 01 Sim

9. INVESTIMENTOS - Relacione, detalhadamente, nesta se¢fdo, todo o investimento

em maquinario, ferramentas, moveis e outros gastos fixos qug vocé teragom a operagao.
Contabilize, também, o valor de cada um. o
YN
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.EQUIPAMENTOS
~Maquina de Solda RS 2.340,00 0 RS 2.340,00
S ':MOBiLIA‘ |
Arcondlcxonado R$ 2.200,00 01 RS 2. 200,00
. Televisores R$ 1.200,00 02 R$ 2.400,00
Computador R$ 2.000,00 01 RS 2. 000 00

¢ )

10. ESTIMATIVA DO FATURAMENTO MENSAL - multiplique o valor de venda
dos seus produtos pela quantidade que serd produzida em wm més.

B b ey e oy e e 4

‘pPRODUTO/SERVICO | QUANTIDADE | - iriyr i R1o DA - | FATURAMENTO
;PRODUTO/SER DE VENDA TOTAL
v - D VENDA ‘
Celulares 50 un R$ 1.000,00 R$ 50.000,00
Perfumes 30un R$ 100,00 R%S.OO0,0Q
Nk
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y :

@J\@

e e e e ey

|
|






rw REGI)
RARIEDADESS

&

WL TOTAL .- . - |77 R$%53.000,00

11. CARACTERISTICAS DO PRODUTO/SERVICO - Indique na tabela abaixo se
seu produto ou servigo possui alguma das caracteristicas histadas.

o e L L | Agricultura .
e ‘ulturali” Turistica | Artesanal| Associativista| =~ g jipa, .| Reglo nal
SIM X X X X
NAO X X

11.1. Indique aqui pontos que vocé julga serem importantes para qualificar e diferenciar
seu negdcio, como um produto ou item que garanta exclusividade, servigo ou produto
diferenciado como aqueles que tem interesse de publico especial, como turistas.

. Nosso neadeio se destaca por oferecer produtos exclusivos e cnlturalmente

enriquecedores que capturam a esséncia vibrante e unica do nordeste brasileiro. Aqui
estdo os principais pontos que qualificam e diferenciam nossa oferta:

Produtos Exclusivos com Imagens do Nordeste:

Nossa linha de produtos inclui camisas, chaveiros e bolsas que apresentam imagens e
designs inspirados na rica cultura nordestina. Cada item é cuidadosamente selecionado e
projetado para refletir a beleza natural. as tradices culturais ¢ a arte local da regifio.
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. Qualidade e Design:
Priorizamos a_gqualidade em cada aspecto dos nossos produtos, desde a selecfio dos
materiais até a impressfo e acabamento dos itens., Nosso compromisso com o design
exclusivo ¢ a durabilidade garante que nossos clientes recebam produtos de alta qualidade

que capturam a autenticidade do nordeste.

Atracfio para Turistas e Pubiico Especiaiizado:
Nosso foco em produtos tematicos do nordeste visa diretamente turistas e um publico que

valoriza a cultura e a originalidade. Através de nossos produtos, oferecemos a0s visitantes
a oportunidade de levar consigo uma lembranca auténtica da sua experiéncia na regifio, ,

além de serem itens de colec@io para entusiastas da cultura nordestina,

Variedade e Personalizacfio:
Oferecemos uma variedade de opces de produtos e designs, permitindo que os clientes

escolham aqueles gue melhor se alinham com seus gostos e interesses pessoais. Além

disso, oferecemos servicos de personalizacio. como a inclusdo de nomes ou datas
| 1mmrmnh=q nara criar nrodutos verdadeiramente inicos e siontficativog,
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Compromisso com o Comércio Justo e Sustentivel:
Nosso negocio valoriza a sustentabilidade e o comércio justo. colaborando com artistas

locais e pequenos produtores na criacio de nossos produtos. Isso nfio apenas apoia a
economia local. mas também garante que nossos clientes ¢ontribuam positivamente para
as comunidades nordestinas através de suas compras.

Nossa missfio € proporcionar aos nossos clientes uma experiéncia de compra
enriquecedora e significativa, oferecendo produtos que ndo apenas representam o
nordeste de forma auténtica, mas também celebram sua cultura vibrante ¢ diversa.
Estamos comprometidos em coniinuar aprimorando nossa oferta e expandindo nossa
linha de produtos para atender as expectativas e necessidades de um piblico/cada vez
mais exigente e diversificado.
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Por ser a expressio da verdade;
Atenciosamente;

Balsas/MA, 25 de junho de 2024.

55.381.135 LAECIO RODRIGUES DE SOUSA
CNPJ n® 55.381.135/0001-36

Laecio Rodrigues de Sousa (proprietario)
CPF n° 299.777.033-53
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IImo. Sr.

Agente de Contratagdo

Prefeitura Municipal de Balsas

Balsas/MA

Concorréncia Publica Presencial N° 03/2024.

A pessoa juridica 55.381.135 LAECIO RODRIGUES DE SOUSA, inscrito sob o CNPJ
‘ de n® 55.381.135/0001-36, sediada na Avenida contorno, 849, bairro Nova Trizidela, por
intermédio de seu representante legal o(a) Sr(a) Laecio Rodrigues de Sousa (proprietario),
inscrito(a) sab o CPF de n°.299 777.033-53, partadar(a) do RG de n° 0114641182000-2,
DECLARA para o agente de contratagio da Prefeitura Mummpal de Balsas/MA, que era
ocupante do antigo mercado publico municipal, ciente que, caso venha a ser proclamado
vencedor do certame licitatorio no qual esta participando, por ocasifio da assinatura do
contrato de concessdo serd obrigada & comprovar essa condigio de ocupante do antigo
mercado piblico. Encontra-se ciente de que, no conseguindo apresentar comprovagio

aceita pelo agente de contrata¢do, bem como mediante comprovacdes falsas, estara sujeita \
perder a concesséo outorgada.
Por ser a expressdo da verdade;

Atenciosamente;
Balsas/MA, 25 de junho de 2024.

55.381.135 LAECIO RODRIGUES DE SOUSA
CNPJ n° 55.381.135/0001-36

Laecio Rodrigues de Sousa (proprietario)
CPF n® 299.777.033-53
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. Timo. Sr.
* Agente de Contratagio .
Prefeitura Municipal de Balsas
Balsas/MA
Concorréncia Publica Presencial N° 03/2024.

A pessoa juridica 55.381,135 LAECIO RODRIGUES DE SOUSA, inscrito sob o CNPJ
‘ - den®55.381.135/0001-36, sediada na Avenida contorno, 849, bairro Nova Trizidela, por
B intermeédio de seu representante legal o(a) Sr(a) Laecio Rodrigues de Sousa (proprietario),
inserito(a) sab o CPF de n® 209 777.033-53, portador(a) do RG de n° (14641182000-2,

DECLARA para a Prefeitura Municipal de Balsas/MA ' que:

( X ) nfio possui ou nfo pretende possuir licenga ou concessdo para ocupagio de outro
prédio publico;

() possuo ou pretendo possuir iicenga ou concessdo para ocupagdo de outro prédio \
publico;

Sabendo que, caso venha a ser proclamado vencedor do certame licitatorio no qual estou -

participando, por ocasido da assinatura do contrato de concessfio serei obrigado a
comprovar essa condigio.

Tenho ciéncia de que, nfo conseguindo apresentar comprovagio aceita pelo agente de
‘ contratagiio, bem como mediante comprovagdes falsas, estarei sujeito perder a concessio
outorgada,

Por ser a expressfio da verdade;
Atenciosamente;

Balsas/MA, 25 de junho de 20

55.381.135 LAECIO RODRIGUES DE SOUSA
CNPJ n® 55.381.135/0001-36
Laecio Rodrigues de Sousa (proprictario)
CPF n® 299.777.033-53




. AN . . - . ,
. . o ‘- 3 - N -
. - N ' ' R
e P PO - ; S - i
- e R P .- ' !
. - . : . Lo .
. ¢ - " .- N - . - z
T e e - = PR .7
B . . . s . N
. . : - : « R . L
f . P B
- N T T B - i p— B -
~ . :
. - N .
- : v .
- . R . ”




